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"Aceasta carte umple un gol important in literatura de specialitate — ofera atat
instrumente concrete pentru alegerea utilajelor, cat si inspiratie pentru dezvoltarea
personala si profesionala a cititorului. Vom aplica unele din principiile acestei lucrari
in propria activitate." — Stefan Toma, antreprenor

"Recomand cu caldura acest Ghid tuturor managerilor tehnici si oamenilor de
achizitii: stilul clar, exemplele practice si analogiile inspirate din filosofia hermetica si
prin alaturarea spiritualitatii de concret il fac o lectura unica si valoroasa. Deosebit
de util colegilor din peisagistica si practicienilor din horticultura si oricare ramura are
nevoie de achizitii." — Conf. univ. dr. ing. Adrian Peticila, USAMV Bucuresti

"In peste 30 de ani de experientd in comertul international, inclusiv in anii de
tutorat la Open University Business School Romania, am intalnit numeroase ghiduri
tehnice si lucrari de management. Ghid Neconventional de Achizitii m-a surprins in
mod placut prin caracterul sau unic: reuseste sa imbine rigoarea tehnica cu
profunzimea spirituala intr-un mod exemplar. Paul ofera o structura clara, care
ghideaza cititorul pas cu pas, si include aplicatii practice ce transforma acest ghid
intr-un instrument deosebit de valoros pentru orice profesionist responsabil de
decizii in domeniul tehnic al achizitiilor.

Ceea ce m-a impresionat cel mai mult este abordarea vizionara a acestei lucrari.
La baza ei se afla premisa — pe care am descoperit-o si eu de-a lungul carierei mele
profesionale si a evolutiei personale — ca in spatele fiecarei decizii tehnice de succes
exista si o dimensiune subtila de coerenta interioara. Ca initiat al Modern Mystery
School, recunosc importanta alinierii starii interioare cu actiunile exterioare, iar ca fost
sportiv de performanta cunosc impactul disciplinei si al claritatii interioare asupra
rezultatelor.

in concluzie, aceastd lucrare depaseste sfera unui simplu manual tehnic — este
un ghid holistic pentru a face alegeri informate atat de logica, cat si de intuitie. O
recomand cu toata caldura profesionistilor din orice domeniu!" — Kari Laszlo — Expert
in comert international, fost tutor al Open University Business School — Romania
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1. Introducere — poveste despre poveste

Reinhard Gottschling, director la Stihl pe un sfert de lume, ne spunea:
"Copile, afacerile nu se fac intre doua firme, blocuri, tari sau armate, afacerile se
fac intre oameni!"

Tata m-a invatat:
"Ispraveste un lucru inceput, si fa-I bine!"

Daca citesti aceste randuri esti fie vanzator, fie cumparator, fie doar vrei sa stii
mai multe. Din oricare perspectiva - te felicit si iti multumesc pentru Tncredere si
pentru timpul dedicat dezvoltarii intelegerii, cunoasterii si abilitatilor tale!

Aceasta carte provine din practica.

Este contributia mea la ce imi doresc sa fie 'educarea pietei si a consumatorului'.

Am pierdut clienti care au Tnteles gresit sau deloc despre ce este vorba - in ce
ne priveste pe noi, ca si companie, utilajele sau, pur si simplu, interactiunea si ce i-a
fost ofertat. Sunt lucruri cu care noi, la Tehron Machines, operam zi de zi, si sunt
destul de interne si confidentiale. Tnsd atunci cand pierd un client din cauza unor
astfel de neintelegeri nu sunt prea fericit — asa ca am investit in aceasta lucrare
destinata lamurii unor interactiuni, conditii si termeni — este menita sa aduca claritate
si economie de timp, efort si sa stabilizeze mediul de interactiune a clientului achizitor
cu furnizorul de masini, utilaje si echipamente. Deschizand, n acelasi timp, calea
cresterii si dezvoltarii personale si profesionale. Tot aici prezint, Tn premiera,
conceptul piramidei "Pret — Calitate — Timp - incredere".

Cand ai de cumparat orice, mai ales ceva destul de costisitor, complex si de
folosinta Tndelungata, cum sunt masini, utilaje si echipamente, ai tot felul de cerinte,
constrangeri si resurse si trebuie sa le 'bifezi' pe toate.

Prima conditie este sa-ti simplifici viata inlaturand 'zgomotul' si tot ce nu este
necesar.

ATENTIE!
ACEST GHID NU iNLOCUIESTE STUDIUL, CUNOASTEREA SI
RESPECTAREA LEGILOR, NORMELOR S| REGULAMENTELOR iN
VIGOARE!

Acest Ghid Practic cuprinde trei parti si doua tipuri de abordare.

Prima parte si a doua (‘bonus’) sunt mai teoretice si inglobeaza elemente de mare
valoare, atat din perspectiva subiectului cartii, cat si in general — imi doresc si iti
doresc sa-ti fie de folos!



A treia parte cuprinde materiale pur practice, eminamente tehnice, utile Tn a te
ghida Tn alegerea utilajului cel mai bun pentru ce ai de facut in conditiile tale
concrete.

Ca rezumat:

Fiecare problema are minim 3 tipuri de solutii / moduri de abordare
Focusarea este pe solutie, nu pe probleme

‘Nu te du dupa fenta'. Stii felul afla de discutie in care te duci cu parerea ta si
pleci cu a lui / ei? Evita-lel Cum? Prin intrebari deschise!

Estimeaza de unde te avantajeaza sa cumperi? De la tine din oras / judet? Din
tara? Din UE? Noi te putem asista inclusiv cu achizitii intracomunitare.
Pornesti de la un buget si vrei sa obtii 0 o valoare cat mai mare pentru acesta
inlocuieste ‘complicat’ cu 'complex’ si simplifica: abordeaza pe etape

NU accepta stari sau elemente de confuzie - cere claritate

in etapa de evaluare vei intra, energetic, in interactiune cu sisteme / companii
al carui specific nu il cunosti — fii precaut si extrem de clar; evita conflictele -
nu stii cine are dreptate — si nici nu conteaza asta. Scopul tau este mai mare
decat sa demonstrezi ca esti destept

Este de maxima utilitate sa tii cont si de cine sunt protectorii si ghizii
activitatilor tale, in acest caz cei care se ocupa de natura, inovatii si comert

Mi-e greu sa opresc cele pe care le-as include Tn prezenta, insa, candva trebuie
sa plece in drumul si menirea ei, si, la urma urmei, vorba celor din IT:

Version one better than version none!
Versiunea unu' mai buna decat versiunea niciunu'l

Achizitii placute, spornice si cu folos!

Tot aici vreau sa multumesc doamnei mele, Roxana loana, copiilor mei, parintilor
si tuturor dascalilor si maestrilor mei. Multumiri d-lui prof. dr. Adrian Peticila -
prietenul si indrumatorul meu de doctorat, lui Aurel Mircea Nita, prieten si mentor si
colegilor mei de la Tehron Machines, Liliana Girbacea si Viorel Cristea, pentru tot
sprijinul si sustinerea de peste timp!

Paul Gabor lliescu
Bucuresti, noiembrie 2025
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2. Introducere: Deciziile de Achizitie — Intre Logica, Emotie,
Urgenta si Context

Achizitionarea unui utilaj tehnic este o decizie complexa, influentata de un
amestec delicat de logica, prin analiza obiectiva a nevoilor si specificatiilor, emotie -
atasament fata de o marca sau entuziasmul pentru ceva nou, urgenta — presiunea
timpului sau a unei necesitati imediate si context — conditiile de piata, buget, sezon,
gportunitéti).
In acest Ghid Neconventional imi propun sa aduc claritate si structura in acest proces
decizional, astfel incat atat profesionistii experimentati, cat si incepatorii sa poata
alege informat si profesional utilajul potrivit, producatorul si furnizorul acestuia.

Hermetic este prin modul de abordare, unde reperul fix este dat de cele 7 Principii
Hermetice, de lipsa de toleranta fata de trancaneala sau departarea de adevar, si de
acceptarea magiei ca parte din toate aspectele realitatii 'vietii extrauterine'.

“Magia este sa schimbi nimicul in ceva si ceva in altceva!"

Modern Mystery School

Pentru a realiza aceasta ,magie" a schimbarii, trebuie inteles motivul fundamental
al oricarei achizitii: orice schimbare, inclusiv cumpararea unui utilaj, se face fie pentru
a scadea sau elimina o 'durere’, fie pentru a crea sau a creste o placere — confort,
usurinta in desfasurarea unor procese, fie pentru a asigura supravietuirea, adica 'nu
se poate altfel'.

Cu alte cuvinte, aparitia oricarui produs sau utilaj raspunde unei probleme sau
nevoi stringente. Un sablon intern de analiza de produs formuleaza direct intrebarea:

Care este problema / carenta, sau “durerea”, pe care o rezolva acest utilaj? De ce
existd produsul?. inca din faza de identificare a nevoii, este esential sa definim clar
ce problema incercam sa rezolvam si ce rezultat dorim sa obtinem in urma achizitiei.
Si nu ma uit doar la primul strat, ci si la al doilea. Clientul meu, de exemplu, cumpara
de la mine utilaje pentru produs sau intretinut gazonul sau pepiniera, dar 'fructele’ se
vor masura in ‘al doilea strat', la nivelul perceptiei clientului final care foloseste sau
se bucura de un gazon mai bun / rezistent sau de un arbore pus de dezvoltatorul
imobiliar exact unde era in imaginea reclamei sau a dosarului primit la semnarea
contractului.

Decizia de cumparare are si o dimensiune emotionala: uneori suntem tentati de
stralucirea unui echipament nou sau de promisiunea "minunilor tehnologice". Emotia
poate fi un aliat, aceasta ne motiveaza sa inovam, dar si un risc — poate umbri
ratiunea. in acest ghid vom invita cum sa echilibrém entuziasmul cu analiza la rece.
De asemenea, contextul si urgenta pot dicta ritmul: o piesa critica s-a stricat in plin
sezon agricol — ai nevoie rapid de un Tnlocuitor, iar urgenta poate impune masuri
rapide, uneori compromisuri. Pe de alta parte, daca planifici o investitie strategica pe
termen lung, vei aborda procesul mai metodic.

Scopul ghidului: S3 ofere cumparatorilor / achizitorilor - cei din linia intai a
achizitiillor Tn companii / firme, institutii / organizatii sau persoane fizice — un set
complet de criterii, Tntrebari utile si modele mentale pentru a lua o decizie informata
si profesionista. Vom parcurge de la aspectele tehnice si financiare, pana la cele
emotionale si strategice, astfel incat decizia finala sa fie aliniata atat cu nevoile
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§2 - Introducere: Deciziile de Achizitie — Intre Logic&, Emotie, Urgents si Context M

imediate, cat si cu obiectivele pe termen lung. Documentul este structurat pe sectiuni
clare, cu explicatii Tntr-un limbaj accesibil, completate de exemple practice si ,pilde"
— mici povestiri sau parabole care ilustreaza lectii invatate Tn peste 30 de ani de
experienta in industrie ai autorului. Am coordonat activitatea producatorului Stihl n
jumate de tara pentru ani buni, apoi, ca antreprenor reprezint de mai bine de 20 de
ani mai multi producatori de produse care sunt numarul unu in Europa sau in lume.

La finalul lecturii, vei sti cum sa abordezi procesul de achizitie pas cu pas: cum
sa diagnostichezi corect problema, ce intrebari sa pui furnizorilor, ce greseli sa eviti,
ce criterii de selectie sa prioretizezi si cum sa integrezi aceasta decizie in strategia ta
pe termen lung. S& Tincepem calatoria informata catre alegerea utilajului,
producatorului si furnizorului perfect!

ATENTIE! Aceleasi invataturi si cunoastere le-ar putea avea si vanzatorul /
furnizorull ©
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3. Schimbarea ca Solutie: Eliminarea "Durerii" vs. Crearea
Confortului

Orice cumparare sau vanzare este o schimbare. Asa cum am mentionat, la
baza oricarei decizii de a cumpara un utilaj sta o "durere" sau nevoie concreta. Poate
fi vorba de eliminarea unei munci manuale epuizante, cresterea productivitatii,
imbunatatirea calitatii sau a constantei calitatii lucrarilor / produselor sau respectarea
unor noi cerinte de mediu. Identificarea acestei dureri este primul pas critic. Un utilaj
nou ar trebui sa fie raspunsul la o intrebare de tipul: Ce este nevoie sa am si sa
folosesc pentru a-mi rezolva problema?. Daca nu avem un raspuns clar, riscam sa
cumparam "tehnologie de dragul tehnologiei" sau dupa alte criterii decat cele practic
- benefice, fara vreun castig real.

in plus, eu mereu imi intreb clientii: "Ce tema (de casd) aveti de rezolvat?" Si
astfel am ajuns sa discut cu unii din industria chimica despre tocatoare de crengi, de
exemplu.

Pe de alta parte, nu orice achizitie vine din suferinta — unele se fac pentru a crea
confort sau oportunitate. De exemplu, achizitia unui tractor cu cabina climatizata si
scaun ergonomic nu rezolva neaparat o "durere acuta", dar creeaza confort sporit
operatorului, ceea ce poate duce la productivitate si siguranta crescute. Alteori,
achizitia este pur si simplu vitald pentru supravietuire — de exemplu, o firma de
constructii are nevoie de un anumit utilaj pentru a putea participa la licitatii
importante, altfel risca sa piarda contracte esentiale.

Un aspect important de constientizat este ca schimbarea Tn sine are un cost si
poate provoca rezistenta. Operatorii trebuie formati pe un echipament nou, fluxurile
de lucru se schimbad, iar organizatia trebuie sa se adapteze. Contabilitatea se va
opune. De aceea, decizia trebuie cantarita si prin prisma non-schimbarii (Mai stii din
matematica reducerea la absurd? Sau altfel zis: "Ca daca nu, ce?"): ce se intampla
daca nu cumpar acum acest utilaj? 'Durerea’ persista sau se agraveaza? Pierd
oportunitati? Raspunsurile la aceste intrebari te vor ajuta sa clarifici daca investitia
este cu adevarat necesara si urgenta, sau daca poate fi planificata mai bine.

in continuare, vom structura procesul decizional in etape si criterii, asigurandu-
ne ca nimic esential nu este omis. Aducem in discutie si conceptul de "schimbare
magica" mentionat mai sus: transformarea unei situatii neproductive (nimicul) intr-
una productiva (ceva) si apoi evolutia continua (ceva transformat in altceva). Cu alte
cuvinte, un utilaj potrivit poate transforma radical modul in care lucrezi — dar alegerea
gresita poate transforma o problema in alta problema. Sa vedem cum ne asiguram
ca transformarea este una poazitiva.

DE RETINUT!
¢Orice schimbare doreste sa produca efecte pozitive.
eMagia este sa schimbi nimicul in ceva, si ceva in altceva. (Modern Mystery School)
eSchimbarea se face din trei motive:
> Descreste sau anuleaza o durere (aka neplacere, disconfort, jena etc)
» Creeaza sau creste o placere (confort, usurinta, etc)
> Pentru supravietuire (extremele celorlalte doua
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7. Coduri CPV pe categorii de produse — INFORMATIV!

16000000-5 Utilaje agricole

16100000-6 Utilaje agricole si forestiere pentru pregatirea sau cultivarea solului

16110000-9 Pluguri sau grape cu discuri

16120000-2 Grape, grape cu cutite, cultivatoare, masini de plivit sau prasitoare

16130000-5 Semanatoare, plantatoare sau masini de repicat

16141000-5 Distribuitoare de ingrdsaminte

16150000-1 Tavaluge pentru peluze sau pentru terenuri de sport

16160000-4 Diverse echipamente de gradinadrit

16310000-1 Cositoare

16311000-8 Masini de tuns iarba

16311100-9 Masini de tuns iarba pentru peluze, parcuri si terenuri de sport

16320000-4 Masini de cosit

16400000-9 Masini agricole sau horticole de pulverizat

16500000-0 Remorci si semiremorci cu incarcare automata sau de descarcare pentru
agricultura

16600000-1 Utilaje agricole sau forestiere specializate

16700000-2 Tractoare

16800000-3 Piese pentru utilaje agricole si forestiere

16810000-6 Piese pentru utilaje agricole

16820000-9 Piese pentru utilaje forestiere

18443500-1 Viziere

34144430-1 Vehicule de curatare a strazilor

3414443]1-8 Vehicule de aspirat strazile

34312200-9 Bujii

34312400-1 Pistoane

34921100-0 Masini de maturat strazile

34921200-1 Masini de maturat pistele

34922000-6 Echipament pentru marcaj rutier

37471700-7 Marcatoare de gazon

38300000-8 Instrumente de masurare

38330000-7 Instrumente manuale de masurare a lungimilor

38932000-7 Umidometre

39720000-5 Aparate de uz casnic, altele decat cele electrice

39812400-1 Articole de maturat

42141410-6 Trolii

42414400-5 Macarale montate pe vehicule

43200000-5 Utilaje pentru terasamente, utilaje de excavare si piese ale acestora

43210000-8 Utilaje pentru terasamente
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10. Modalitati de calibrarii / pastrarii integritatii

Pentru ca un individ / 'persoana fizica' sau entitate, si ea — nu-i asa — 'persoana
juridica’, sa fie in Integritate si curgere Divind, aceasta trebuie sa functioneze,
hermetic vorbind, cam asa:

e Sa se conformeze legilor Divine, Umane si ale Naturii!

Eu asta analizez - si ma straduiesc sa fiu acolo — in tot ceea ce fac n privat si
in firma, si cu procedurile, cursurile si sedintele de consultanta de spiritualitate
aplicata "Spiritual Training™" by Marketing Extrem® (MKx). Nu a fost mereu asa,
cel putin constient. Lucrurile s-au schimbat pe masura ce mi-am permis si
propus sa evoluez si am invatat toate aceste lucruri. Candva am inceput sa le
aplic si urmarile nu au intarziat sa apara. Chiar si aceasta lucrare cu titlu ciudat
este parte din misiunea mea in acest context.

e Sa aiba un sistem de repere stabil si constant (imuabil)

Si, in cam Tn toate perspectivele, reperele sunt acestea - si daca vi se pare ca
este vreunul ne-necesar, va garantez ca se aplica toate trei (ca in sistemul de
coordonate cartezian xOyz):

o Cele 10 Porunci / Decalogul
o Cele 7 Principii Hermetice (asa cum apar, de exemplu, in 'Kybalion')

o Legile Belagine — acestea sunt valabile pentru noi aici, pe meleagurile
acestea, sau, daca am fi in alte parti ale globului se pot chema
‘Vedele', 'Codul lui Hammurabi' etc. — ce zic este ca, daca primele
doua sunt universale, al treilea set de norme este specific locului.

11. Resurse si accesul la acestea

Spatiile / rezervoarele infinite ale lui Dumnezeu - rezervoarele cu 'unlimited
substance': lubire, Cunoastere, Abundenta, Intelepciune etc. — apar in Kabbalah si
mai toate marile religii.

Aceste spatii nu sunt undeva, sus, abstract, ci sunt peste tot in jurul nostru, accesibile,
si tot ce avem de facut pentru a le accesa este Intentia si o cerere concreta -
rugaciune, alte ritualuri in lumina, si o finalitate — exprimate cu claritate si ACTIUNE!

Adica trebuie sa definim si sa ne clarificam, intern, care sunt roadele, fructele
produse de proiectul nostru prin accesul si utilizarea acestor resurse.

Cu cat sunt mai multi beneficiarii roadelor date de proiectul meu si de accesul la
aceste resurse, cu atat mai Tnsemnate vor fi resursele pe care le voi primi. Apoi, cu
acestea, ne punem pe treaba, concret, la obiect, avand mereu focus pe intentia
initiala / scopul final.

Ghid Pentru Achizitii Pagina 77 din 94
www. marketingextrem.rojapis | +4.0730.188898



816 — Domeniile adresate de Tehron® Machines

12. Domeniile adresate de Tehron® Machines
- Clienti / utilizatori pentru masinile, utilajele si echipamentele noastre

Silvicultura Gospodarie / gradinarit

Peisagistica @ o » Exploatari forestiere
————— Y -I':‘: ‘

Gazon :.!l- "F j Plante energetice
1 TEHldNuu i ;L_N ‘

Constructii . ﬁﬁ'-’l Lucrari comunale / municipale
SR e

Curatenie @ R L Echipamente speciale
— | MA$:I U‘Tul.'A.IE‘E(.ZHPA'NENTE

Service+ . - Consultanta & asistenta

Aflati mai multe pe tehronmachines.ro

13. Activitatile / serviciile "Marketing Extrem®"

Transcrier| cde materiale audio ¢
vides

Marketing Extrem®
- 0 noud perspectiva

Mucatie Larhaerdas acrecitate ‘Modern Mystery
School'

o =
FishEye Muthod®- in cadrd
Traciwa Gretas Sl Trabrirgt

Aflati mai multe aici: marketingextrem.ro
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Masini, Utilaje si Echipamente comercializate, intretinute si reparate de Tehron® Machines

Aeratoare de gazon ++

Masini de scolarizat si scos arbori

Aspiratoare de frunze ++

Masini de suprainsaméantat gazon ++

Bare cu discuri de taiere tip circular

Masini de tdiat / tuns si aspirat gazon ++

Bare de tdiere (cu dinti trapezoidali)

Masini de transplantat arbori (mari) ++

Batator de stalpi, bare si tutori ++

Masini multifunctionale

Burghie / foreze de pamant ++

Masini pentru taiat si toaletat garduri vii max. 4m
(h) ++

Burghie de cioate si radacini ++

Masini speciale - diverse utilizari

Carti si documentatii

Maturi si perii motorizate ++

Carucioare pentru ghivece

Motoferastraie (‘drujbe’)

Combine de recoltare biomasa / forest

Mulcere usoare / general (‘freze' / 'tocatoare')

Concasor mobil

Mulcere forestiere (‘freze' / 'tocatoare')

Cositoare (accesoriu / implement)

Mulcere laterale (freze' / 'tocatoare')

'Deget' de compactare pt. spatii mici

Mulcere pe brat (freze' / 'tocatoare')

Despicatoare de lemn

Muzica Plantelor

Dislocator de rand

Placi de compactare pentru excavator si tractor

Dislocator de strat

Platforme de lucru la ndltime

Fierastraie de capat

Prasitoare

Fierastraie de paletizare

Purtator de unelte - diverse

Fierastraie pendulare mari

Rachete de subtraversare / 'cartita' ++

Fierdstrau cu lant diamantat

Remorci agricole specializate

Forwardere

Remorci forestiere cu si fara macara / tractiune

Freze de cioate si radacini ++

Remorci universale

Freze de pamant

Robot forestier senilat - cu blindaj, max. 55 de
grade

Freze de zapada ++

Roboti senilati — utilizare generald — mac. 55 de
grade

Freze forestiere

Role de compactare pentru brat de excavator

Freze pentru guri de vizitare

Sapator de santuri

Lame de nivelare cu laser ++

Scarificatoare pentru gazon ++

Masina de ingropat pietre ++

Sisteme de aspirare si suflante de frunze, deseuri

Masina de plantat

Skiddere (TAF)

Masind de sapat santuri

Spargatoare de tevi canalizare

Masind de tuns gazon ++

Suflante de frunze ++

Masini de ambalat brazi

Taietoare de cant pentru gazon ++

Masini de bilonat / rigole

Tocatoare de crengi mobile ++

Masini de facut straturi

Tocatoare de crengi mici / gospodaresti / ACCU ++

Masini de Tnnisipat si distribuit granule ++

Tocatoare de crengi diam. 4 — 40 cm ++

Masini de insamantat / semanat gazon

Tractoare forestiere, cu si fara macara pe punte
spate

Masini de intors / aerat compostul

Transplantatoare / masini de transplantat

Masini de legat crengi

Transport — diverse solutii

Masini de maruntit pamantul

Trolii forestiere hidraulice

Masini de recoltat gazon / roti / senile
++

Utilaje pentru gazon - producere si intretinere

Masini de repicat / 'planter

Utilaje pentru pepiniere — complet
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14. Ce inseamna 'Spiritual Training' si cum se aplica in
business

Conceptul si programul 'Spiritual Training' implementeaza 'Spiritualitate in
Business' — adica aplicarea principiilor si uneltelor numite 'spirituale’ in viata de zi cu
zi, pentru rezolvarea sarcinilor cotidiene. Se spune ca unde se termina Tntelegerea
logica incepe spiritualitatea — cu fortele ei vazute si nevazute.

Consta din elemente numite de 'crestere si evolutie personald’, dar si profesionala:
cursuri, activari, modalitati, activari precum si aplicarea lor practica. Majoritatea sunt parte
din 'Calea de Progresie' ("Path of Progression") a Modern Mystery School — cunoastere in
traditia Regelui Solomon, sunt practice si cu adevarat spectaculoase!

Cursuri, initieri si activari in Romania - invitatie la descoperire

Modelul de mai sus nu raméne doar o idee teoretica, ci se reflecta in practicile si
cursurile concrete oferite de Modern Mystery School, inclusiv aici Tn Romania. Francmasoni,
antreprenori sau cautatori spirituali de diverse proveniente pot gasi in aceste programe o
continuare fireasca a aspiratiilor lor: posibilitatea de a experimenta direct misterele prin
ritvaluri vii si Tnvataturi aplicate. Va invitam, asadar, sa descoperiti personal aceste initieri
si activari si sd vedeti cum va pot imbogati viata:

Empower Thyself — un program intensiv de doua zile, care culmineaza cu Initierea ca
Adept in Modern Mystery School. Aceasta ofera intrarea oficiala in vechiul Ordin al lui
Solomon (conectandu-va la traditia si lineajul de peste 3000 de ani) si confera de zece ori
mai multa lumina si putere in structura energetica personald, accelerandu-va evolutia si
capacitatea de manifestare. Veti primi ritualuri stravechi si cunoastere ezoterica ce va vor
ajuta sa va aliniati cu scopul vietii si sa lucrati constient cu energia n fiecare zi, cu asistenta
si sprijinul fortelor si energiilor subtile.

Life Activation - o activare energetica individuala (sesiune unu-la-unu cu un practicant
certificat) care curata, echilibreaza si activeaza fiinta la nivel energetic — subtil, mobilizand
totodata energiile stagnante - restabileste fluxul energetic. Aceasta duce la o ameliorare a
starii generale (inclusiv sanatate) si la o crestere a energiei si reactiveaza potentialul latent
al fiintei. Metoda provenita din linia regelui Solomon, Life Activation creeaza o conexiune mai
profunda intre corpul fizic si spirit, aducand adesea claritate mentala, ridicarea vibratiei
personale si un impuls vizibil pe calea dezvoltarii de sine. Este o experienta de vindecare si
expansiune a constiintei, care pregateste terenul pentru initieri ulterioare.

Geometrie Sacra 1 - curs — protectie de spatii, activarea si folosirea energiei elementelor
si a 'Celor 4 lumi' din Kabbalah in proiecte.

Stress Rescue - workshop — modalitati practice de reducere a stresului

le 9 Stele al lui — curs — constientizarea, identificarea si folosirea celor 9
tipare comportamentale ale Eneagramei in activitatea de zi cu zi, extrem de eficienta, mai
ales Tn mediile corporatiste si nu numail!

FishEye Analysis Method® - curs si / sau sedinta individuala — identificarea elementelor,
strategiilor si fortelor implicate in crearea si derularea unui proiect, dezvoltarea unui produs
etc. Excelent pentru cei care dezvolta sau vor sa actualizeze o activitate de acest tip, inclusiv
pe intreaga companie.

Afla mai multe la spiritualtraining.eu
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De ce este utila aceasta carte? Daca ai de ales un utilaj sau un echipament
industrial pentru compania ta sau chiar privat, stii deja cat de complex si riscant poate
fi procesul. Informatii tehnice complicate, oferte variate de la furnizori, presiunea de
a nu gresi — toate pot transforma decizia intr-o adevarata provocare. Ghidul
Neconventional de Achizitii iti vine in ajutor cu o abordare inedita: combina rigoarea
analizei tehnice cu elemente de gandire creativa si spiritualitate practica, oferindu-ti
un set complet de instrumente necesare pentru a selecta si alege cu incredere si fara
gres.

Parcurgand acest ghid, vei descoperi cum sa:
- Definesti cu precizie nevoile si cerintele tehnice ale proiectului tau, ca sa stii
exact ce cauti.
- Evaluezi obiectiv si compari performantele utilajelor, tindnd cont de
caracteristici-cheie, costuri pe intregul ciclu de viata si fiabilitate.
- Analizezi si selectezi furnizorii in mod profesionist, verificand calitatea serviciilor,
suportul oferit si reputatia pe piata.
- Eviti capcanele decizionale comune si influentele subiective, folosind principii
Hermetice si tehnici din Modern Mystery School pentru a-ti mentine echilibrul si
claritatea in procesul de alegere.
- Aplici sfaturi practice si exemple din industrie, care te ghideaza pas cu pas spre
decizia optima.

Scrisa intr-un stil clar si accesibil si plin de idei profunde, cartea se adreseaza
inginerilor sau responsabililor de mecanizare, managerilor, achizitorilor si tuturor
profesionistilor care iau decizii tehnic - comerciale cu mize mari. Ghidul
Neconventional de Achizitii este partenerul de incredere de care ai nevoie pentru a
face alegeri informate, eficiente, integre si aliniate atat cu obiectivele tale
profesionale, cat si cu respectarea constrangerilor si bugetelor.

Este felul de carte pe care o poti citi din scoarta in scoarta sau poti selecta si
folosi strict ce ai nevoie. Aceasta carte la care ai acum acces si o folosesti te scuteste
de ani de tatonari si de pierderi din "eroare umana."

"Tn definitiv, Misterele nu mai sunt ascunse in spatele vreunui val impenetrabil,
ci ne cheama sa le exploram, sa le integram si sa le folosim in viata noastra.
Raspunzand acestei chemari, ne inscriem pe o cale pe cat de veche, pe atat de
actuala - calea initiatica a omului modern, unde fiecare pas facut in lumina devine o
piatra de temelie pentru o lume mai buna, cladita pe cunoastere, integritate si
unitate."



Paul Gabor lliescu este inginer mecanic si specialist in
echipamente profesionale, cu peste 30 de ani de experienta in
mediul de afaceri tehnic. Tn prezent este proprietar Tehron
Machines, o companie romaneasca de top in domeniul utilajelor si
solutiilor profesionale, unde coordoneaza proiecte de import,
distributie si consultanta tehnica si comerciala. Are un Master of
Science Degree (MSc) European in Management Energetic si
Inginerie Mecanica, precum si certificari profesionale in marketing,
management si comunicare, care 1i completeaza solid pregatirea
inginereasca. In prezent este doctorand al Facultitii de Horticultura
a USAMV Bucuresti. Cei aproape 8 ani ca si realizator al emisiunii TV
"Impreund pentru Naturd" au intdrit legdtura si dragostea sa fatd de naturd, horticulturd si
domeniul comunicarii.

Pe langa cariera sa tehnica, Paul este si autor, formator si consilier in dezvoltare personala,
precum si terapeut in diverse tehnici si metode. El imbind cunostintele tehnice cu o abordare
holistica, inspirata de principiile evolutiei personale ale Modern Mystery School, unde este
certificat ca terapeut, profesor si ghid, pentru a ajuta la cresterea si progresul individual al
oamenilor in general si al profesionistilor, in special, care sa fie in controlul propriei vieti si, da, sa
ia decizii informate si echilibrate folosind toate resursele disponibile. Crede cu tarie in
armonizarea cunoasterii tehnice cu intelepciunea practica si cu instrumentele si resursele date de
spiritualitatea aplicata, astfel incat fiecare decizie importanta sa devina un pas inainte atat pe plan
profesional, cat si personal.

Afla mai multe despre activitatea autorului pe:
- tehronmachines.ro

- spiritualtraining.eu

- insemn.org

- 7direct.org
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